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Benvolguts socis i amics,

Tenim la sort de que el sector nautic esta
superant amb molt bona nota els efectes
de la Covid-19, i de moment, continuem
creixent amb forca; de fet, el 2021 la ma-
triculacié dembarcacions noves ha cres-
cut a Catalunya, passant de 833 a 1.111,
amb unes xifres superiors en un 12,9% a
les del 2019.

Els dies i mesos passen volant i la nova Jun-
ta Directiva ja portem un any sencer. Enca-
ra és poc temps, pero estic convencut de
que ja tots comencem a notar els canvis i
projectes que estem implementant, com
la renovacié de la imatge, el major acosta-
ment al sector i els diversos projectes que
hem iniciat, molt especialment el de ALA-
MAR NAUTICA, un market place nautic
on volem promoure conjuntament els pro-
ductes i serveis de tot el sector, els de les
reunions locals amb empreses, netegem els
ports, la Fira Inicia’t i el microstands del Salé
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Nautic, i que anem desenvolupant paulati-
nament amb els pocs recursos que tenim.
Tants anys de feina comencen a donar els
seus fruits:

« La Generalitat ja veu amb bon ulls la
nautica desbarjo, com a generadora de
riquesa i llocs de treballs.

+ La Generalitat ha dissenyat i esta imple-
mentant 'ESTRATEGIA MARITIMA 2030.

« Seguint aquesta estrategia, el Parlament
treballa en l'avantprojecte de Llei del Mar
per dinamitzar leconomia blava.

+ S'ha canviat la denominacio de la Direc-
ci6 General de Pesca i Afers Maritims per
la de Direccié General de Politica Mariti-
ma i Pesca Sostenible.

« Sha aprovat el Decret de creacid del
Consell Catala de Cogestio Maritima.

Us imagineu quantes coses podriem fer
pel desenvolupament del sector si anéssim
tots a una i collaboréssim més?
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Amadeu Nufez Roig, President Cluster
Nautic Catala By ADIN

Espero que aquesta reflexié us doni ple
convenciment de la importancia de les as-
sociacions sectorials i us animi als socis a
participar de les activitats i als que encara
no ho sou a adherir-vos.

Ens veiem aviat, salut i forga.

Amadeu Nurez Roig
President

Miquel Guarner i Alabort, Secretari General
ClUster Nautic Catala By ADIN

Benvolguts socis i amics,

Portem poc més d’'un any amb un nou
equip molt motivat per implementar
canvis rellevants i per portar a terme ac-
cions d'interes per al desenvolupament
economic del sector nautic a Catalunya.
Despres de molts anys de labor, la Ge-
neralitat ja veu amb altres ulls la nauti-
ca desbarjo, i per aquest motiu durant
aquesta legislatura el Parlament te pre-
vist aprovar la Llei del Mar, amb ['Unic
objectiu de dinamitzar 'Economia Blava.
Per aquest motiu, s'ha aprovat, per De-
cret, la creacié del Consell Catala de Co-
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EL CLUSTER NAUTIC CATALA

gestid Maritima, al qual nosaltres aspi-
rem a formar-hi part en representacié de
la nautica d'esbarjo i/o de la construccié
i reparacio dembarcacions.

A banda de les nostres accions de lobby,
com a patronal del sector, la nostra prin-
cipal preocupacié es la promociod del
sector i, molt especialment, de 'activitat
de les seves empreses i per aixo, a banda
daccions com els microstands del Salé
Nautic de Barcelona i de la Fira Inicia’,
hem impulsat ALAMAR NAUTICA, un
marketplace on els nostres socis po-
den publicar gratuitament per a la seva
venda i/o promoci6 els seus productes
i serveis.

També tenim previst seguir ampliant els
nostres convenis de collaboracié per
millorar els nostres avantatges i serveis
als nostres associats com és el cas dels
recentment subscrits acords amb BAS &
JOSA, ALBATROS MARITIMO, FUNDA-
CION INGENIERO JORGE JUAN i TA-
LENTOO, amb convenis que proporcio-

nen als socis les millors condicions amb
professionals de la logistica import-ex-
port, assegurances, formacié i seleccié
de personal, respectivament.

A banda , d'aquests nous acords, durant
aquesta nova temporada seguirem con-
solidant CLUB ALAMAR, la nova AREA
PER A SOCIS al nostre web amb infor-
macions restringides, CENTRES NAU-
TICS, espai per aglutinar tot el subsector
de les activitats nautiques i l'accié de
NETEGEM ELS PORTS, una iniciativa per
a preservar el medi marf i per a guanyar
visibilitat publica.

Com ja hem dit, més d'un cop, la nostra
rad de ser és poder ser Utils als nostres
socis i, per aixo, donar-vos els millors ser-
veis és el principal objectiu.

Sempre a la vostra disposicié, rebeu una
cordial salutacio,

COMPTEU AMB ADIN

Miquel Guarner

Secretari General CLUSTER

NAUTIC

Redaccid: Miquel Guarner
Secretari General Cluster Nautic Catala By ADIN

Les opinions son exclusiva responsabilitat dels signants i lopinié de CLUSTER NAUTIC CATALA no té necessaria-

ment que coincidir.
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CONTINUA eL

CReCIMIENTO De LAS MATRICULACIONES
DEe eMBARCACIONES A NIvelL esTATAL
CON UN CReCIMIENTO De UN 222,.5%
MIENTRAS QUe eN CATALUNYA

CReCeN UN 33,4%

Barcelona, Febrero 2022. Durante el
afo 2021, la matriculacion de embar-
caciones nuevas en todo el Estado
continud creciendo, con un fuerte
incremento del 27,5%, mientras que
en Catalunya el incremento acumu-
lado fue de un 33,4%, pasando, a
nivel estatal de 5.342 a 6.809 embar-
caciones matriculadas, mientras que
en Catalufa, se ha pasado, respecto
al mismo periodo, de 833 a 1.111
embarcaciones matriculadas, segun
el informe elaborado por CLUSTER
NAUTIC CATALA con datos de la
Direccion General de la Marina Mer-
cante.

Desglosado por particulares y alqui-
ler, en el conjunto del Estado el mer-
cado de particulares (lista 7.2) ha cre-
cido en un +16,8% pasando de 4.187
a 4.890 embarcaciones matriculadas,
y el mercado de alquiler (lista 6.2) ha
crecido aln mas en un +66,1%, pa-
sando de 1.155 a 1919 embarcacio-
nes matriculadas, mientras que en
Catalunya el mercado de particulares
tiene un incremento del +17,2% pa-
sando de 658 a 771 embarcaciones y
el de alquiler con un crecimiento de
+94,3%, pasando de 175 a 340 em-
barcaciones matriculadas.

Si comparamos los datos de la evo-
lucion de la nautica hasta diciem-
bre 2021 con los del anno 2019, el
crecimiento respecto al afo ante-
rior a la pandemia es de un 12,9%
en el conjunto del Estado donde a
nivel estatal se ha pasado de 6030 a
6809 embarcaciones matriculadas,
mientras que en Catalunya, las ma-
triculaciones han decrecido en un
-1,2%, respecto al mismo periodo,
pasando de 796 a 771 embarcacio-
nes matriculadas

A nivel estatal, la Capitania de Palma
de Mallorca, es la que mas embarca-
ciones ha matriculado con 750 embar-
caciones, seguida de la de Alicante con
703, La Corufia con 608, Barcelona con
599, Bilbao con 477, Almerfa con 386,
Palamés con 329, Cartagena con 317,
Castellon con 276 y Malaga con 247,
completan las primeras posiciones en
el ranking estatal.

Tipo de embarcaciones

Por tipos de embarcaciones, a nivel es-
tatal, los mayores incrementos corres-
ponden a las embarcaciones de vela
con un 47,3%, seguidas de las embar-

caciones rigidas con un 37,6%, de las
embarcaciones semirrigidas 27,4%, de
las motos acuaticas con un 13,5% y de
las embarcaciones neumaticas con un
2%

Mientras que en Catalunya, las de las
mOotos acuaticas con un incremento
del 50,9%, seguido de las de vela con
un 39,4%, las rigidas con un 28,5% se-
guidas las semirrigidas con un 26,3% vy
en Ultimo puesto las neumaticas con
un 22,4%.

Mercado de embarcaciones de se-
gunda mano

Las ventas de embarcaciones de oca-
sion a nivel estatal contintan crecien-
do, en concreto en un +31,1%, pasan-
do de 15581 a 20423, de las que las
embarcaciones a motor han crecido
en un +30,5% de 14.484 a 18900 v las
de vela en un +39,2%, pasando de 444
a 788 unidades.

En Catalunya el incremento acumula-
do es de un +33,2%, pasando, de 3167
a 4217 embarcaciones, de las que las
embarcaciones a motor han creci-
do en un +32,7% pasando de 2889 a
3834 y las embarcaciones a vela en un
+37,8%, pasando de 278 a 383 unida-
des.

www.innovanautica.com
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Tendencias y comentarios en el mer-
cado de embarcaciones

« Respecto al total de embarcacio-
nes matriculadas en Espafia hasta
diciembre, las matriculaciones ca-
talanas representan el 16,32%.
El mercado de alquiler (lista 62) ha
representado en todo el Estado un
28,1% del total de embarcaciones
matriculadas, mientras que en Ca-
talunya ha representado también
una cifra del 30,6%, lo que repre-
senta, respectivamente, mas de
una de cuatro y casi una de cada
tres embarcaciones matriculadas
son destinadas al alquiler.
En lo concerniente al mercado de
embarcaciones de ocasion, a nivel
estatal, el 92,5% son embarcacio-
nes a motor y el 7,5% restante em-
barcaciones a vela, mientras que

en Catalunya, las embarcaciones a
motor alcanzan el 90,9% y las em-
barcaciones a vela el 9,1%.

- El ratio de embarcaciones de oca-
sibn respecto a embarcaciones
nuevas esta en el conjunto del
Estado, en torno a 3 embarcacio-
nes de ocasion vendidas por cada
nueva embarcacion matriculada,
mientras que en Catalunya estd en
3,80.

Declaraciones:

En opinion de Amadeu Nunez, Pre-
sidente del CLUSTER NAUTIC CA-
TALA, ‘el sector ndutico durante la
temporada 2021 ha tenido un exce-
lente comportamiento, superando las
cifras de ventas y facturacion de las
temporadas 2020 y 2019, no sdlo en
cuanto a la matriculacion y ventas de

embarcaciones, sino también para el
resto de subsectores, los alquileres y
actividades nauticas, las ventas de ac-
cesorios y recambios y los servicios de
reparacion, entre otros.

Miquel Guarner, Secretario General
del CLUSTER NAUTIC CATALA, “Te-
nemos muy buenas expectativas para
el 2022, pues confiamos que los usua-
rios que practicaron alguna actividad
ndutica van a querer repetir en el
2022, por lo que centraremos nuestros
esfuerzos en atraer nuevos usuarios
al sector para consolidar este creci-
miento, como base para el desarrollo
sostenible de la actividad econémica
y puestos de trabajo que desarrolla-

”

mos.
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CLUSTER _ CLUSTER
NAUTIc Embarcacions NOVES NAUTIC Embarcacions OCASIO
» .
CATALA PERIODE GENER-DESEMBRE CATALA PERIODE GENER-DESEMBRE
T Gener 2022 T Gener 2022
% CAPITANIA / % CAPITANIA
CAPITANIA TOTAL NOVES CATALUNYA CAPITANIA TOTAL OCASIO CATALUNYA
2021 2020 % 2021 2020 2021 2020 % 2021 2020
BARCELONA 599 499 20,0% 53,9% 59,9% BARCELONA 1.835 1.353 35,6% 43,5% 42,7%
PALAMOS 329 205 60,5% 29,6% 24,6% PALAMOS 1.718 1.319 30,3% 40,7% 41,6%
TARRAGONA 183 129 41,9% 16,5% 15,5% TARRAGONA 664 495 34,1% 15,7% 15,6%
TOTAL 1.111 833 33,4% 100,0% 100,0% TOTAL 4.217 3.167 33,2% 100,0% 100,0%
% CAPITANIA / % CAPITANIA
a
CAPITANIA LLISTA 6 CATALUNYA CAPITANIA MOTOR CATALUNYA
2021 2020 % 2021 2020 2021 2020 % 2021 2020
BARCELONA 157 100 57,0% 46,2% 57,1% BARCELONA 1.568 1.170 34,0% 40,9% 40,5%
PALAMOS 131 53 147,2% 38,5% 30,3% PALAMOS 1.622 1.234 31,4% 42,3% 42,7%
TARRAGONA 52 22 136,4% 15,3% 12,6% TARRAGONA 644 485 32,8% 16,8% 16,8%
TOTAL 340 175 94,3% 100,0% 100,0% TOTAL 3.834 2.889 32,7% 100,0% 100,0%
% CAPITANIA / % CAPITANIA
a
CAPITANIA LLISTA 7 CATALUNYA CAPITANIA VELA CATALUNYA
2021 2020 % 2021 2020 2021 2020 % 2021 2020
BARCELONA 442 399 10,8% 57,3% 60,6% BARCELONA 267 183 45,9% 69,7% 65,8%
PALAMOS 198 152 30,3% 25,7% 23,1% PALAMOS 96 85 12,9% 25,1% 30,6%
TARRAGONA 131 107 22,4% 17,0% 16,3% TARRAGONA 20 10 100,0% 5,2% 3,6%
TOTAL 771 658 17,2% 100,0% 100,0% TOTAL 383 278 37,8% 100,0% 100,0%
; Embarcacions NOVES, p
. 1
CLUSTER A D I N Embarcacions d'OCASIO
CATALA PERIODE GENER-DESEMBRE PERIODE GENER-DESEMBRE
T Gener 2022 Gener 2022
%TOTAL
MOTOS % TOTAL TOTAL
CAPITANIA CAPITANIA CAPIT./TOTAL
2021 2020 % 2021 2020 2021 2020 % 2021 2020
BARCELONA 127 74 71,6% 49,2% 43,3% A CORUNA 574 434 32,3% 2,8% 2,8%
PALAMOS 91 72 26,4% 35,3% 42,1% ALGECIRAS 333 233 42,9% 1,6% 1,5%
TARRAGONA 40 25 60,0% 15,5% 14,6% ALICANTE 1.439 1.093 31,7% 7,0% 7,0%
TOTAL 258 171 50,9% 100,0% 100,0% ALMERIA 593 464 27,8% 2,9% 3,0%
AVILES 70 72 -2,8% 0,3% 0,5%
RIGIDES % TOTAL BARCELONA 1.835 1.353 35,6% 9,0% 8,7%
CAPITANIA
2021 2020 % 2021 2020 BILBAO 511 397 28,7% 2,5% 2,5%
i, cusTER BARCELONA 266 254 4,7% 49,2% 60,3% CADIZ 741 608 21,9% 3,6% 3,9%
Ay wiume
L) caTach PALAMOS 164 97 69,1% 303% 23,0% CARTAGENA 1.240 942 31,6% 6,1% 6,0%
E TARRAGONA 111 70 58,6% 20,5% 16,6% CASTELLON 268 177 51,4% 1,3% 1,1%
TOTAL 541 421 28,5% 100,0% 100,0% CEUTA 57 50 14,0% 0,3% 0,3%
EIVISSA 410 285 43,9% 2,0% 1,8%
SEMIRIGIDES % TOTAL FERROL 163 109 29,5% 0,8% 0,7%
CAPITANIA
2021 2020 % 2021 2020 GIJON 269 248 8,5% 1,3% 1,6%
BARCELONA 62 7 -12,7% 49,6% 71,7% GRANADA 73 69 5,8% 0,4% 0,4%
PALAMOS 54 22 145,5% 43,2% 22,2% HUELVA 687 512 34,2% 3,4% 3,3%
TARRAGONA 9 6 50,0% 7,2% 6,1% LAS PALMAS 893 707 26,3% 4,4% 4,5%
TOTAL 125 99 26,3% 100,0% 100,0% LUGO 103 75 37,3% 0,5% 0,5%
MALAGA 860 742 15,9% 42% 4,8%
NEUMATIQUES % TOTAL MELILLA 62 66 6,1% 0,3% 0,4%
CAPITANIA
2021 2020 % 2021 2020 MOTRIL 77 56 37,5% 0,4% 0,4%
BARCELONA 59 41 43,9% 63,4% 53,9% PALAMOS 1.718 1.319 30,3% 8,4% 8,5%
PALAMOS 18 13 38,5% 19,4% 17,1% PALMA MALLORCA 2.538 1.739 45,9% 12,4% 11,2%
TARRAGONA 16 22 -27,3% 17,2% 28,9% PASAJES 312 236 32,2% 1,5% 1,5%
TOTAL 93 76 22,4% 100,0% 100,0% SANTA CRUZ DE TENERIFE 729 527 38,3% 3,6% 3,4%
SANTANDER 568 511 11,2% 2,8% 3,3%
VELA % TOTAL SEVILLA 565 496 13,9% 2,8% 3,2%
CAPITANIA
2021 2020 % 2021 2020 TARRAGONA 664 495 34,1% 3,3% 3,2%
BARCELONA 84 59 42,4% 91,3% 89,4% VALENCIA 890 592 50,3% 4,4% 3,8%
PALAMOS 1 1 0,0% 1,1% 1,5% VIGO 832 681 22,2% 41% 4,4%
TARRAGONA 7 6 16,7% 7,6% 9,1% VILAGARCIA DE AROUSA 349 293 19,1% 1,7% 1,9%
TOTAL 92 66 39,4% 100,0% 100,0% TOTAL 20.423 | 15581 31,1%
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EA D I N Ranking Matriculaciones Embarcaciones Nuevas

Enero-Diciembre

enero 2022
ELULLIE IR % DI, ELULLIE B % DI, e R % DI, ELULLIR R % DIf.
1 {PALMA MALLORCA 750| se4| 33%| | 1 {PALMA MALLORCA 288| 193] 49%| [ 1:iPALMA MALLORCA 462| 371| 25%| | 1iBILBAO 263| 281 -6%
2 | ALICANTE 703| s02| 40% 2 | ALICANTE 274 170|  61% 2 {BARCELONA 442 399 11%| 2 |ALICANTE 227| 224 1%|
3 {A CORUNA 608| 3s8] 70%| | 3!ACORUNA 175 79| 122%| | 3 {ACORUNA 433| 279| 55%| | 3 !ALMERIA 134 100| 34%|
4 {BARCELONA 599 499 20%| 4 |BARCELONA 157 100| 57% 4 | ALICANTE 429 332| 29% 4 {BARCELONA 127 74| 72%
5 {BILBAO 477| sas| -12% 5 {BILBAO 140 11| 26% 5 {BILBAO 337| 434| -22%| |5 iCARTAGENA 101]  123] -18%|
6 {ALMERIA 386| 255| 51% 6 {PALAMOS 131 53| 147%) 6 {ALMERIA 320 224| 3% 6 {A CORUNA 99 96 3%|
7 {PALAMOS 329 205| 60% 7 {CASTELLON 81 39| 108% 7 {CARTAGENA 264| 206| 28% 7 {PALAMOS 91 72| 26%
8 | CARTAGENA 317| 2s9| 22%| | 8:iGUON 77 21| 267%| | 8 {PALAMOS 198| 152 30%| | 8iPALMA MALLORCA 87 44| 98%
9 {CASTELLON 276 153|  80% 9 | MALAGA 70 37| 89% 9 | CASTELLON 195 114|  71% 9 iGUION 77 31| 148%
10! MALAGA 247| 226] 9%| |10{ALMERIA 66 31| 113%| [10i{MALAGA 177| 189| -6%| |10:iCASTELLON 59 s6| 5%
11:GUON 203 70| 190%| [11i{VALENCIA 58 47| 23%| [11iSEVILLA 164 64| 156%| [11:HUELVA 59 ss| 7%
12{VALENCIA 198| 265 -25%| ]12{CARTAGENA 53 53|  o%| J12icAbiz 140| 167 -16%| [12iMALAGA 51 33| 55%
13{SEVILLA 197 74| 166%| |13iEIVISSA 52 39| 33%| [13iVALENCIA 140| 218| -36%| [13i{EIVISSA 47 48| 2%
14! TARRAGONA 183 129| 42%| |14!TARRAGONA 52 22| 136%| |14{TARRAGONA 131 107| 22%| |14!TARRAGONA 40 25  60%
15{SANTA CRUZ DE TENERIFE 163| 174 -6%| |15{SANTA CRUZ DE TENERIFE| 37 39| -5%| [15iGUON 126 49| 157%| |15iSEVILLA 31 10| 210%|
16{CADIZ 148| 176| -16%| |16{SEVILLA 33 10| 230%| ]16{SANTA CRUZ DE TENERIFE 126| 135| -7%| ]16{SANTANDER 27 13| 108%
17{LAS PALMAS 143] 132| 8%| [17{LASPALMAS 31 17| 82%| [17iLAS PALMAS 112) 15| -3%| |17{MOTRIL 26 50| -48%
18!{HUELVA 134 116| 16%| [18i{AVILES 30 6| 400%| ]18!HUELVA 105| 100 5%| [18iSANTA CRUZ DE TENERIFE 26 52| -50%
19} SANTANDER 113 88 28%| J19{HUELVA 29 16| 81%| [19iVIGO 101 98 3%| |19iVALENCIA 21 16| 31%
20:VIGO 110| 116 -5%| [20{SANTANDER 15 8| 88%| ]20{SANTANDER 98 80| 23%| |20iCEUTA 19 9| 111%
21} ALGECIRAS 103 87| 18%| |21!ALGECIRAS 13 10| 30%| ]21:ALGECIRAS 90 77| 17%| |21iLAS PALMAS 19 20| -5%
22{EIVISSA 90 69| 30%| |22imOTRIL 12 2| s00%| |22imMOTRIL 59 77| -23%| |22{MELILLA 18 15 20%)
23{MOTRIL 71 79| -10%| |23iviGO 9 18| -50%| []23iVILAGARCIA DE AROUSA 40 67| -40%| [23iviGO 18 19  -5%)
24} AVILES 63 25| 152%| |24icADiz 8 9| -11%| [J24iEIVISSA 38 30| 27%| []24iALGECIRAS 12 20| -40%
25! VILAGARCIA DE AROUSA 45 76| -a1%| |25{PASAIES 6 11| -45%| |25{AVILES 33 19| 74%| |25{AVILES 12 0
26{CEUTA 32 19| 68%| |26{BURELA 5 0 26{CEUTA 30 18| 67%| ]26icADIZ 7 10| -30%
27iPASAJES 32 28| 14%| ]27|VILAGARCIA DE AROUSA 5 9| -aa%| |27iFERROL 27 17| s59%| |27iPASAJES 7 10| -30%
6.809| s342| 27% 1.919| 1155| 66% 4.890| a187| 17% 1.721| 1516| 14%
27,5% 66,1% 16,8% 13,5%
CAPITANIA RIGIDO CAPITANIA 0 CAPITANIA NEUMATICO) CAPITANIA
Act Ant | % Dif. Act Ant | % Dif. Act Ant | % Dif.
1 {PALMA MALLORCA 407 338 20%| 1 {PALMA MALLORCA 162 115|  41% 1 {ALICANTE 62 36| 72% 1 {BARCELONA
2 {A CORUNA 353| 168| 110% 2 {A CORUNA 92 59|  56% 2 {BARCELONA 59 41| a4%| | 2 {ALICANTE
3 {ALICANTE 301| 177] 70%| | 3 {BARCELONA 62 71| -13%| | 3 {CARTAGENA 53 38| 39%| [ 3iPALMA MALLORCA
4 {BARCELONA 266| 254| 5%| | 4 !ALICANTE 56 35| 60%| | 4 i{PALMA MALLORCA 48 35| 37%| | 4i{ACORUNA 28 16|  75%)
5 {PALAMOS 164 97| 69% 5 {PALAMOS 54 22| 145%) 5 {SEVILLA 43 23 87%) 5 {VALENCIA 28 29 -3%|
6 | ALMERIA 162 65| 149% 6 | ALMERIA 36 31| 16% 6 | ALMERIA 42 52| -19% 6 i CARTAGENA 25 15|  67%
7 {BILBAO 159 202| -21% 7 {SANTA CRUZ DE TENERIFE 34 17| 100%| | 7 iMALAGA 42 58| -28%| | 7 iCASTELLON 25 15| 67%)
8 {CASTELLON 147 58| 153% 8 {CASTELLON 29 10| 190% 8 |LAS PALMAS 41 46| -11% 8 iBILBAO 16 18| -11%
9 |MALAGA 116] 01| 15%| |9 iBILBAO 26 29| -10%| |9 iACORUNA 30 17| 76%| |9 iGUON 15 0
10{CARTAGENA 113 62| 82%| ]10{LAS PALMAS 26 30| -13%| J10iVALENCIA 30 20[ 50%| J10{MALAGA 15 6| 150%
11 TARRAGONA 111 70| 59%| |11i{GION 22 3| 633%| |11iCADIZ 29 25| 16%| J11iSEVILLA 13 1| 1200%
12{VALENCIA 98| 161 -39%| [|12icApiz 21 25| -16%| [12{SANTA CRUZ DE TENERIFE 28 38| -26%| |12iSANTA CRUZ DE TENERIFE 10 3| 233%
13{SEVILLA 91 31| 194%| |13{CARTAGENA 21 21 0%| |13!ALGECIRAS 22 18| 22%| [13iLAS PALMAS 9 4| 125%
14{CADIZ 82| 104] -21%| |14iVALENCIA 20 39| -49%| [14{HUELVA 18 25| -28%| [14{ALMERIA 8 7| 14%
15{GLON 82 30| 173%| ]15{MALAGA 19 21| -10%| J15{PALAMOS 18 13| 38%| J15iVIGO 8 9| -11%
16;SANTANDER 66 48| 38%| |16{AVILES 13 8| 63%| ]16{MOTRIL 17 20| -15%| |16iCADIZ 7 7 0%
17{SANTA CRUZ DE TENERIFE 64 63| 2%| [17(EIVISSA 13 9| aax| |azicastELLON 16 14| 14%| ]17i{TARRAGONA 7 6| 17%
18{VIGO 57 63| -10%| |18{SEVILLA 13 8| 63%| ]18iTARRAGONA 16 22| -27%| |18{ALGECIRAS 5 8| -38%
19!ALGECIRAS 55 26| 112%| |19iviGo 10 18| -44%| [19iviGO 16 7| 129%| ]19!SANTANDER 4 6| -33%
20} HUELVA 47 30| s7%| |20iALGECIRAS 9 14| -36%| ]20:BILBAO 12 14| -14%| ]20iPASAJES 3 3 0%
21iLAS PALMAS 47 30| 57%| |21iSANTANDER 9 8| 13%| [21iGUON 7 6| 17%| [21iHUELVA 2 4| -50%
22!AVILES 34 13| 162%| [22{TARRAGONA 9 6| 50%| ]22{SANTANDER 7 13| -46%| [22{MOTRIL 2 0
23{VILAGARCIA DE AROUSA 31 62| -50%| |23{MOTRIL 5 3| e7%| |23iEvISsA 6 2| 200%| |23iEIvISsA 1 4| -75%
24}EIVISSA 23 6| 283%| |24!VILAGARCIA DE AROUSA 4 2| 100%| |24iAviLES 4 4| o%| ]24iLuGo 1 1| 0%,
25{FERROL 22 13| 69%| |25{FERROL 3 1| 200%| [25i{CEUTA 3 7| -s7%| |25iPALAMOS 1 1| 0%
26{MOTRIL 21 6| 250%| ]26iLUGO 3 0 26! PASAJES 3 3| 0%| ]26iVILAGARCIA DE AROUSA 1 0
27! PASAJES 18 9| 100%| |27{CEUTA 2 0 27!FERROL 2 3| -33%| []27iAVILES 0 0
3.170| 2304| 38% 777 610 27% 680| 607 12% 417| 283| 471%
37,6% 27,4% 12,0% 47,3%
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activitats i projectes 2021

La Junta Directiva del Cluster
Nautic Catala va atorgar les
distincions com a socis d'Ho-
nor de lentitat en reconeixe-
ment a la seva trajectoria
personal i professional a Enric
Alsina de Nautica Palamods, a
Concha Morenilla i Enric Pe-
nalba de Comercial Skualo i a Miquel
Nicolau de Astilleros Nicolau.

Lacte va comptar amb la participacio
del Srs. Lluis Junca, director general
d'innovacio i emprenedoria, Luis Con-
de, president del Salé Nautic, Amadeu
Nurez i Miquel Guarner, respectiva-
ment president i secretari general del
Cluster Nautic Catala.

ENRIC ALSINA va ser el principal im-
pulsor de NAUTICA PALAMOS que
va ser fundada el 1974 en un petit taller
dins de la poblacié de Palamos.

CONCHA MORENILLA i ENRIC PE-
NALBA van ser els fundadors de CO-
MERCIAL SKUALO i TALLERES NAU-
TIC, juntament amb el seu germa Rafel
Penalba.

MIQUEL NICOLAU ALTES és la tercera
generaci6 de ASTILLEROS NICOLAU
que ser creada a Tortosa el 1917. Ja ju-
bilat, actualment dirigeix la drassana el
seu fill Miquel, 42 generacié.

Amb anterioritat Amadeu Nufez i Mi-
quel Guarner, van presentar un video
corporatiu amb la nova imatge i projec-
tes de l'entitat, la convocatoria de la 72
Edici¢ dels Premis a la Innovacié en el
sector nautic, que ja porta més de 60
projectes presentats en les 6 edicions
precedents i la Campanya Netegem els
Ports.

Un cop més el Cluster Nautic Catala
dona suport als seus socis amb els mi-
crostands al Salé Nautic de Barcelona,
en ubicacio privilegiada i claus en ma.

Aquesta edicid, el Salé Nautic de Barce-
lona ha posat de relleu la seva condicio
d'esdeveniment lider de la nautica d'es-
barjo d’Espanya i un dels més impor-
tants d’Europa amb la participacio de
184 expositors, més de 500 embarca-

MICROSTANDS AL SALO NAUTIC
De BARCELONA 2021:
SOBREPASSAH LES
eEHPECTATIVES DEL SECTOR

cions i prop d'un centenar de primicies

en una edicié que, adaptada al context

actual, ha superat les expectatives ini-
cials amb un total de 51.236 visitants.

Des del Cluster Nautic Catala valorem

molt positivament aquesta edicié del

Salé Nautic de Barcelona per 3 raons:

1. Toti laincertesa, el Sal6 ha tingut una
mostra prou amplia i podriem dir que
entre tots “hem salvat els mobles” i
ens dona marge per treballar per un
futur millor. Aquest no es el Salé Nau-
tic que tots volem perd tenim marge
per recuperar-lo i fer-lo créixer. Des de
aquest mateix moment emplacem a
Fira de Barcelona i al Salé Nautic per
comencgar a treballar plegats per pre-
parar i renovar el Salé Nautic de 2022.

2. Hem tingut una afluencia de visitants
millor del que esperavem els exposi-

tors, pero sobre tot molts més visi-
tants interessats del que esperavem
tots els expositors. La manca de dis-
ponibilitat dembarcacions per al 2022
ha fet que s’hagin tancat nombroses
operacions per 2023 i 2024. £l que ens
permetra comptar amb una millor
representacio i disponibilitat dembar-
cacions per a la propera edicio.

3. Els expositors i professionals del sector
teniem moltes ganes de retrobar-nos.
Sembla que el pijor de la pandémia ja
ha passat. | al Salé Nautic tots els pro-
fessionals hem celebrat amb “euforia
controlada” la tornada a la normalitat.



ASsSeMBLEA EXTRAORDINARIA

28 D'OCTUBRE

El passat 28 d'octubre, i amb notable as-

sistencia, de manera presencial a BUFE-

TE ESCURA i de manera telematica, va

tenir TASSEMBLEA EXTRAORDINARIA

DEL CLUSTER NAUTIC CATALA amb

el seglient ORDRE DEL DIA:

0. Benvinguda del president

1. Lecturaiaprovacié, si sescau, de
I'acta de la reunié anterior

2. Aprovacié quotes 2022

3. Presentaci6 properes accions de
captacio i pla d'accions 2022

4. Debat / precs i preguntes

5. Cloenda

Durant el torn de debat, de manera ge-

neral hi ha un sentiment positiu respec-

te de la darrera edicio del Salé Nautic.

Iniciant-se un debat on diversos mem-

bres i expositors manifesten que s’han

vist enganyats per Fira de Barcelona en

A

quant a l'oferta exposada al Salé Nautic
i en quant a la quantitat de visitants, i
de manera unanime, es coincideix en
ambdues opinions expressades, d'una
banda que el balang ha estat positiuy,
pero que Fira de Barcelona ha enganyat.

el CLUSTER NAUTIC CATALA DeEFENSA eLS
CLUBS NHUTICS De PLATJAILA VELA:

DEFENSA ELS CLUBS NAUTICS DE
PLATJA | LA VELA: ADHEREIX-TE !!

Al2017, ADIN — CLUSTER NAUTIC CA-
TALA va presentar al-legacions al Minis-
teri de Transicio Ecologica al Reglament
de Costas del projectes de modificacié
del RD 876/2014.

AL 2019, ADIN - CLUSTER NAUTIC
CATALA ens varem adherir a la cam-
panya DEFENSEM LA VELA, promo-

guda per la Federaci¢ Catalana de Vela,
participant a la mobilitzacio a 'Avgda.
de la Catedral de Barcelona.

Des del CLUSTER NAUTIC CATALA,
hem demanat a totes les empreses,
empresaris, treballadors i amants de la
mar, en general, que us suméssiu a les
allegacions formulades per la Federacié
Catalana de Vela en defensa dels Clubs
Nautics de Platja.

EHIT DE PARTICIPACIO A LA REUNIO D EMPRESES
NAUTIQUES ALS CLUBS NAUTICS DE LA RAPITA |

De CAMBRILS

Els passats 11 i 18 de novembre van
tenir lloc dues reunions dempreses
nautiques als restaurants del Club
Nautic de La Rapita i del Club Nautic
de Cambrils, on la trentena d'assistents
varen debatre ampliament sobre les
problematiques més destacades del
sector tant a nivell general, com a ni-
vell local.

Com a temes destacats, els assistents
varen expressar la seva insatisfaccio

per el model de treball tan dispar dels

varadors dels ports catalans i de les di-
ficultats que tenen les nautiques per
acreditar-se a la plataforma dels ports
pel control d'accés, aixi com de l'intru-
sisme que pateix el sector, tant a nivell
de reparacié com de les empreses de
lloguer dembarcacions.

Des del Cluster Nautic Catala, farem
una aproximacio a 'ACPET, [Associacié
Catalana de Ports Esportius i Turistics,
per tal dampliar i millorar la nostra
collaboracié i impulsar accions con-
juntes, entre els Ports i el sector nautic
catala.




ALAMAR
—
NAUTICA

Un dels principals objectius de la nos-
tra associacié per aquest any, es con-
solidar el creixement del Marketplace
www.alamarnautica.com presentat a
finals de I'any 2021.

ALAMAR NAUTICA és un market
place on els nostres socis poden pro-
moure de manera gratuita els seus pro-
ductes i serveis de manera conjunta.
L'alta es gratuita, i promocionar els teus
productes i serveis és molt senzill amb
el manual de I'usuari que hem elaborat.

(“PREMIPERALA %,
¥ INNOVACIO

“2LEN EL SECTOR NAUTIC .=

El Claster Nautic Catala, des de fa
quasi una decada, som promotor de
l'emprenedoria i innovacio en el nostre
sector promovent anualment els pre-
mis a la innovacié en el sector nautic.
Ja hem convocat la nova edici6, que
tindra lloc al proper Salé Nautic Inter-
nacional de Barcelona.
Podeu consultar les bases, premis i
mes informacio a
www.innovanautica. com

‘ projectes 2022
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Per al 2022, l'objectiu es millorar l'exit
de l'accid NETEGEM ELS PORTS feta
al 2021.

Per aquesta temporada estem treba-
llant en millores d'implementacio, per
portar-la a temps en més ports del li-
toral catala i, a més. com a exposicid
itinerant de productes per a la pre-

NeTeGEM eLS
PORTS | CUIDEM
et MAR

servacié del medi mari, on a més dels
drons aquatics eléctrics per a la neteja
de ports, també hi participin embar-
cacions i motors eléctrics, torretes
de carrega rapida i altres productes i
serveis favorables a la preservacié del
medi mari.

salonnautico
MICROSTANDS
SALO NAUTIC
INTERNACIONAL
De BARCELONA

Aquesta és una de les nostres actua-
cions anuals destacades, ja que facilitem
la participacio de petites empreses en el
Salé Nautic Internacional de Barcelona,
ajudant per tant en la seva promocio.

El Salé Nautic Internacional de Barcelo-
na és l'esdeveniment més important de
l'estat i un dels principals de tota europa.
Si- vols participar amb nosaltres amb
condicions molt avantatjoses, informa’t
a info@clusternautic.cat

INICIA'T
BADALONA

Al tancament d'aquesta edicio, estem
explorant les possibilitats per dinamit-
zar
www.iniciatbadalonabadalona.com
com a mostra comercial de petites
embarcacions i artefactes nautics,
nous i docasio.

Inicia"t

Aquest projecte que realitzem amb
Marina Badalona és una acci6 per di-
fondre la nautica d'iniciaci¢ i els oficis
del mar.

RECMAR PRESENTA
LA NOVA DIVISIO TECNOLOGICA

Passarel-les hidrauliques

Aire Condicionat
Potabilitzadores
Heélix de Proa
Generadors

Bateries de liti

Electricitat

ll-luminacio

www.recmar.es



‘assessoria BESCURA

NOU RD SOBRE GARANTIES:

AMP

IACIO De Drecs en

Mmaceria be garanties

El Reial decret llei 7/2021, de 27 dabril, de
transposicié de directives de la Unid Euro-
pea en les materies de competencia, pre-
vencio del blanqueig de capitals, entitats de
credit, telecomunicacions, mesures tribu-
taries, prevencio i reparacié de danys me-
diambientals, desplagament de treballadors
en la prestacio de serveis transnacionals i
defensa dels consumidors, publicat al BOE
el 28 d'abril de 2021, transposa dues directi-
ves de la UE que afecten la Llei General per
ala Defensa dels Consumidors i Usuaris, que
amplien drets en matéria de garanties.

Larticle setzé del RDL 7/2021 realitza en la

seva una série de modificacions a l'actual

normativa de consumidors i usuaris, Llei

General per a la Defensa de Consumidors i

Usuaris, entre les quals cal assenyalar, en re-

lacié amb els contractes de compravenda

de béns, les segiients:

(i) La conformitat amb el contracte es de-
termina ara mitjangant el compliment
d'uns requisits objectius i subjectius,
inclosa la installacié, podent exigir la
persona consumidora la seva posada de
conformitat mitjangant la seva reparacio
0 substitucio, i si aguests remeis no son
efectius, procedira la reduccio del preu
o la resolucio del contracte. En qualse-
vol daquests suposits el consumidor o
usuari podra exigir, a meés, la indemnitza-
ci6 de danys i perjudicis, si escau.

(ii) El periode de garantia legal s'incremen-

ta de 2 a 3 anys des del moment de lliu-
rament dels béns.
Als béns de segona ma, l'empresari i el
consumidor o usuari podran pactar un
termini menor, que no podra ser inferior
a 1any des del lliurament.

(iii) La presumpci6 de falta de conformitat,
llevat de prova en contra, s'incrementa
de 6 mesos a 2 anys segiients al lliura-
ment del bé.

(iv) En cas de reparacio del bé a causa de la
falta de conformitat, l'empresari en res-
pon durant I'any posterior al lliurament
del bé ja conforme.

Garantias

10 afos
piezas de

recambio

Garantia desde
entrega

Desde que la pieza
deja de fabricarse

Antes 2 anos Antes S anos

MESCURA

Reclamacion
5 anos desde
la falta de
conformidad

Plazo de
prescripcidn

Minimo 1
ano

Antes 3 anos

Opciones del consumidor ante
una falta de conformidad:

A

Reparacion

(v) Laccio per reclamar el compliment a
les faltes de conformitat s'incrementa de
3 a5 anys des de la manifestacié de la
manca de conformitat.

(vi) El fabricant ha de garantir, en tot cas,
lexisténcia d'un servei tecnic adequat,
aixi com de recanvis durant un termini
minim de 10 anys a partir de la data en

Resolucion
contrato®

Reduccion

qué el bé deixi de fabricar-se. Es a dir,
augmenta de 5a 10 anys.

Aquestes modificacions entraran en vigor
I'1 de gener del 2022.

Podeu ampliar aquesta informacié a:
www.blog.escura.com
www.clusternautic.cat/blog-cluster-nautic

;Quién responde si un producto o bien no es apto? MESCURA

Responde el
vendedor

Siresulta
imposible o

FABRICANTE

muy costoso

1 afo para repetir contra el responsable




BAS&JOSA

‘ avantatges i serveis

CONVENIDE COL-LABORACIO:

BAS & JOSA

ESPECIALISTA EN LOGISTICA | DUANES PER AL SECTOR NAUTIC

Claster Nautic Catala i Bas & Josa han
signat un acord de col-laboracié mi-
tjiancant el qual els nostres socis que
puguin necessitar serveis de logistica
import-export gaudiran d'un assesso-
rament técnic-professional totalment
gratuit.

BAS & JOSA va iniciar l'activitat com
Agencia de Duanes al 1908, i desde lla-
vors ha anat incrementant els seus ser-
veis adaptant-se a les necessitats dels
seus clients.

D'aguesta manera, es van anar creant
els departaments de transport interna-
cional aeri, maritim i terrestre, servei de
consultoria de comerg internacional i
duanes, logistica per Ecommerce i altres
serveis especialitzats.

Contem amb un equip multidisciplinari i
multilingle (es parlen més de 10 idiomes
a l'empresa) i una selectiva xarxa interna-

i
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BAS&OSA

cional dagents especialitzats. La nostra
principal missid és conéixer i atendre les
necessitats dels nostres clients per crear
les millors solucions adaptades a cada cas.
Tanmateix, detectem la necessitat de
crear un servei especialitzat per la Nau-
tica, amb lobjectiu de cobrir les dife-
rents necessitats logistiques dels nostres
clients, procediments duaners, suport
legal per empreses i particulars residents
i no residents de la UE i, en definitiva,
convertir-nos en consultors exclusius del
sector.
Aquestes son algunes de les seves solu-
cions per la Nautica:
« Transport internacional maritim i aeri,
consolidats i equips especialitzats per
a carrega dembarcacions, gestié d'ur-
gencies per recanvis i tramitacié das-
segurances.
« Tramits duaners, quadern ATA, expor-
tacions temporals i solucions persona-

@\
"""I\"_W

DAY AINES

liczades. Especial atenci6 al cas de no
residents de la UE.

+ Solucions logistiques per esdeveni-
ments internacionals com els Jocs Olim-
pics de Tokyo 2020 la Expo Dubai 2020.

« Consultoria de transport internacional,
multimodal i transport especial.

« Altres serveis adaprtats i exclusius pels
nostres clients, aixi com operatives es-
pecials que comporten una soluci6 a
mida.

Com a membres del Cldster Nautic pro-

funditzaran més en les necessitats del

sector per trobar les millors solucions
en collaboracié estreta amb els nostres
membres.

BAS & JOSA SL

Av. Drassanes 6-8 122 Edifici Colon
08001 - Barcelona

Tel. 932 689 300
www.basjosa.com
info@basjosa.com

SOLUCIONS PERSONALITZADES

l't 5

CONDICIONS EXCLUSIVES
PELS SOCIS DEL CLUSTER NAUTIC CATALA

ESPECIALISTES EN'NAUTICA

www.basjosa.com



avantatges i serveis

conven be cou-LaBoracio:
ALBATROS MARITIMO correburiA
ESPECIALITZADAa EN EL SECTOR NAULICO-MARITIM

Cluster Nautic Catala i Albatros Mariti-
mo signen un conveni de col-laboraci6
mitjancant el qual Albatros Maritimo
es compromet a millorar les cobertures
i els costos d’assegurances als socis del
Cluster Nautic Catala.

Amb aquest nou conveni el Cluster Nau-
tic Catala vol ajudar a les empreses as-
sociades a minimitzar els seus riscos i a
millorar les seves despeses en les polisses
de les seves assegurances.

Albatros Maritimo és una consultoria
d'assegurances especialitzada en la nau-
tica desbarjo, el transport maritim i la lo-
gistica. Presta un servei d'assessorament
integral en assegurances i riscos tant per
a particulars com per a professionals i
empreses. Albatros Maritimo  ofereix
solucions d'assessorament integral en
assegurances i riscos per incrementar la
competitivitat de les empreses.

El seu equip de professionals aprofita la
xarxa propia de recursos, models de ges-
ti6, auditoria i assessorament, a més d'una
experiencia demostrada a cada sector
d'activitat, per desenvolupar solucions
que protegeixen les vostres empreses.
Treballant per identificar les vostres ne-
cessitats i dissenyant solucions persona-
litzades i creatives a escala global.
Ofereixen tots tipus dassegurances,
com: asseguranga multireg industrial
(PIMES), Responsabilitat Civil, Admi-
nistradors i Directius, Flota de Vehicles,
Assegurances de Credit i Caucio, Vida,
Accidents i Jubilacio, i Salut i son també
especialistes per a embarcacions d'es-
barjo i per a varadors i tallers de repara-
ci6, magatzems, maquinaries i mercade-
ries sempre coberts.

Aquestes assegurances de danys cob-
reix la RC de les reparacions i els béns
i, addicionalment, la responsabilitat

derivada de la propietat i/o lloguer dels
mateixos.

Centrats en el client, Albatros Maritim
aporta tranquillitat a clients de tot el
mon, clients Unics que volen sentir-se es-
pecials i que "han d'estar al centre de tot”.
Solucions integrals i personalitzades és
el que el sector nautic esta buscant real-
ment i amb aquesta filosofia al cap els
seus professionals han donat suport a
clients amb més de 2500 solucions per-
sonalitzades d'assessorament integral en
assegurances i riscos, transformant els
productes i fins i tot les seves propies ex-
pectatives.

Si vols tranquilitat per a la teva empresa
confia en Albatros Maritimo.

ALBATROS MARITIMO

C/ Ayala N° 6 - 28001 - Madrid
Tel. 910 185 220
www.albatrosmaritimo.es
comercial@albatrosmaritimo.es

EL TEU ESPECIALISTA
EN ASSEGURANCES
PEL SECTOR
NAUTICO-MARITIM

www.albatrosmaritimo.com

ASSESSORAMENT
D’ASSEGURANCES

GRATUIT

pels socis del Clister Mz atala
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avantatges i serveis

CONVENIDE COL-LABORACIO: TALENTOO
TROBA EL PERFIL QUE NECESSITES

Clister Nautic Catald i Talentoo
uneixen forces per a oferir el millor ser-
vei de seleccié personal a través d'una
eina B2B amb la major xarxa global de
reclutadors formada per empreses de
seleccio i headhunters que filtrara i en-
trevistara el candidat ideal per a la teva
empresa, estalviant temps i costos a la
teva companyia.

Com a soci del Cluster Nautic Catala
tens un descompte del 10%. Dema-
na'ns el teu codi de descompte amb

antelacié a la contracta-
cio del Servei.

Registra't com a Empresa,
publica les teves ofertes
gratis i tria el preu a pagar
en cas d'incorporar i rep
les millors candidatures
per a tu i entrevista a qui
millor tencaixi.

talento

o 10%

DE DESCOMPTE PER A SOCIS DEL CLUSTER NAUTIC CATALA

CLUSTER
NAUTIC

CATALA
—r

o

www.clusternautic.cat/servei-adin/talentoo

CONVENIDE COL-LABORACIO:

FUNDACION INGENIERO JORGE JUAN
FORMACIO PEL SECTOR NAUTICO-MARITIM

La Fundacion Ingeniero Jorge Juan té
com a fins la difusié de coneixement
i organitzacio de formacio, jornades
i esdeveniments encaminades a la
consecucio daquesta difusio, amb
especial interes en aquelles activitats
relacionades dalguna manera amb el
Sector Nautic-Maritim.
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Lobjecte del Conveni és la collabo-
racié del Cluster Nautic Catala en la
promocié de l'oferta formativa de la
FIJ) enfront dels membres del Cllster
Nautic Catala.

La Fundacion Ingeniero Jorge Juan
oferira un descompte del 10% en el
preu de les seves activitats formatives

www.clusternautic.cat/servei-adin/fundacion-ingeniero-jorge-juan

als membres del Cluster Nautic Catala
mitjancant la introduccié d’'un codi
que facilitara el Cluster Nautic Catala
als seus associats.

Des del Cluster Nautic Catala po-
drem proposar a la Fundacion Inge-
niero Jorge la preparacié i posada en
funcionament de nous els cursos que
considerem de valor afegit per als nos-
tres membres i els nostres membres
podran postular-se com a professors
de cursos impartits per la fundacié.
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ARA MES QUE MAI!
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DESCOBREIX ELS AVANTATGES DE SER PART DE L'ORGANITZACIO
EMPRESARIAL NAUTICA MES REPRESENTATIVA DE CATALUNYA
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www.basjosa.com www.xarternauticeli.com
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www.musclarium.com
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www.portmannautic.com www.nauticafocus.com
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NAUTASYSTEMS

MARINE E-MOTION SOLUTIONS
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www.magonisboafs.com www.nautasystems.com www.mistermix.net
. EXPERTS EN OFERTA
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On i offline: Disseny logos,
anuncis, webs i botigues
online, video i notes premsa...
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Regals promocionals i
publicitaris personalitzats
per a la teva empresa o per a tu.

Impremta online.
També oferim el servei
de disseny.
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10% DE DESCOMPTE ALS SOCIS DEL CLUSTER NAUTIC CATALA

No acumulable a altres ofertes
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2022 SUZUK.I
FUERABORDAS SUZUKI

DESCUBRA LA EXPERIENCIA “ULTIMATE”

MOVILMOTORS - IMPORTADOR OFICIAL SUZUKI MARINE
www.movilmotors.com
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